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Weiterentwicklung Preisniveau und 365-EUR-Tickets fur
der Schiilertarife Nutzenschwellen den Kreis Unna
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Ubersicht Untersuchungsthemen

Im Kreis Unna soll die OPNV-Tarifgestaltung mit Blick auf folgende vier
Schwerpunkte untersucht werden:

Thema Inhalte/Beschreibung

4
Schiilerticket

Einschatzung

Fahrpreisniveau 4
>

Einschatzung 4
Nutzenschwellen >
»

Lasst sich das FlashTicket zu einem preiswerten ganztagigen Schilerabo fur alle
weiterentwickeln?
Welcher Preis wdre angemessen?

Welche Auswirkungen ergeben sich?

» Mit welchen Stadten vergleichen? (benachbarte Tarife, NRW)

Sind die Fahrpreise bei uns fir eine Verkehrswende hin zum OPNV nicht zu
hoch?

Was ware aber angemessen fur die Erreichung des Ziels

Einzel-/Tagesticket vs. Abo: Ist der Preisabstand richtig?
Ziel: Anreize zum Ausprobieren des OPNV setzen aber auch zur Kundenbindung

Wichtig fir den Anreiz sind auch Preisoptik und Kommunizierbarkeit

» Flr welche Nutzergruppen kénnte ein 365-EUR-Ticket angeboten werden?
» Welche Variationen sind denkbar?

365-Euro-Ticket

Tarifgestaltung im Kreis Unna

Welche Auswirkungen ergeben sich?

3 PROBST & CONSORTEN
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Weiterentwicklung Preisniveau und 365-EUR-Tickets fir

Einflihrung der Schiilertarife Nutzenschwellen den Kreis Unna
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Was ist ein Schulerticket?

~Mit Schulertickets werden Kinder und Jugendliche mobil - auf dem
Schulweg, in ihrer Stadt und auch daruber hinaus.” *

» Ein Schiilerticket soll allen Schilern zu einem attraktiven Preis ganztagige und verbundweite Nutzung des
OV ermdglichen

» Es bietet eine Mdglichkeit, die Ungerechtigkeit zwischen freifahrtberechtigten (zahlen fir den Schulweg
nichts) und Selbstzahlern (zahlen fast den vollen Jedermann-Preis) abzumildern

» verbundweit gultig (ggf. auch kreisweit)
» rund um die Uhr glltig
» erhaltlich fur alle Vollzeit-Schiler (im Rahmen der Méglichkeiten einheitliches Angebot)

fur Freifahrer fur Selbstzahler

» Ausweitung des Geltungsbereiches

' Flachen-Gultigkeit
» Wegfall von Zeitgrenzen p Flachen-Gultigkel

» Preisabsenkung (Deckelung)

» Eigenantell
» im Kreis Unna teilweise umgesetzt » im Kreis Unna x
(Freizeitnutzen nur bisher nicht umgesetzt

nach 14 Uhr, nicht fur Grundschler)

* Quelle: infoportal. mobil.nrw/organisation-finanzierung/finanzierung-von-schuelertickets. htm/

Analyse zum Schulertarif Kreis Lippe - Entwurf 5 PROBST & CONSORTEN
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Finanzierung eines SchilerTickets und Anforderungen

Ein ,Schulerticket” ist ein solidarisch durch Schultrager, Eltern und
Verkehrsunternehmen finanziertes Angebot fiir Vollzeit-Schiler.

» §97 SchulG NRW lasst durch den Schultrager festzulegende Eigenanteile fiir die Nutzbarkeit auBerhalb des
Schulweges zu sofern keine Leistungen nach SGB Xl bezogen werden

» SchfkVO geandert durch Verordnung vom 10. Juli 2016: Festlegung der Hochstgrenzen fir Eigenanteile § 2

(3)

Freifahrtberechtigte
Schiiler

Eigenanteil zur Abgeltung
der Nutzbarkeit Gber den
Schulweg hinaus (in der
Freizeit)

Fullt den , Finanztopf”

Tarifgestaltung im Kreis Unna
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Nicht
freifahrtberechtigte
Schiiler

Attraktiver und im
Vergleich zu heute
gunstiger Preis

Finanziert durch den
»Finanztopf”

Offentliche und private
Schultrager

Schultragerzahlungen
werden pauschaliert auf
Basis der heutigen
Ausgaben

Keine Anderung da
bereits pauschaliert (aul3er
Selm und Werne)

7. Oktober 2019

Land NRW

Ausgleichsleistungen nach
§ 11a OPNVG NRW

Durfen nicht negativ
beeinflusst werden

PROBST & CONSORTEN
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2 Ausgangssituation zum Schulertarif

» In Form des FlashTicket plus werden Eigenbetrage von den Anspruchsberechtigten in einer fast den
rechtlichen Rahmen ausschépfenden Héhe vereinnahmt

» Die Eigenbetrage werden fir ein glnstigeres netzweites FunTicket (FlashTicket) verwendet

» Schultragerzahlungen sind im FlashTicket plus pauschaliert und werden unter BerUcksichtigung des
Schilerrtickgangs und TarifmaBnahme jahrlich fortgeschrieben

- bezahlt durch: Nutzer .. Schultrager

Preis- SchiilerAbo Schuler FIasthcket Schulweg

41,90 € 47,30 € 11,50 € 11,50 € 14,40 € 11,50 € 44,00 €

B 67,80 € 77,10 € 11,50 € 11,50 € 19,20 € 15,30 € 70,10 €

* Glltigkeit ab 14 Uhr und an schulfreien Tagen (Freizeitnutzen)
** zweites Kind = 6,00 €, drittes und weiteres Kind = 0,00 €
*** quch Grundschler

Tarifgestaltung im Kreis Unna 7 PROBST & CONSORTEN
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2

Preisvergleich Schulertickets mit Freizeitnutzen

Nicht Uberall gibt es Schulwegkostenfreiheit. In einigen Regionen wird

lediglich einen Zuschuss auf Antrag gezahlt.

Monatspreise fiir Schiilertickets

(Endpreis fur den Nutzer, im Abo falls angeboten, sonst Monatsticket, Preisstand Mai 2019)

Stadte im Kreis Unna (A) g 11 50 € 41,90 €

Kreis Unna (B) B 11,50 € 67,80 €

. 22,00 €
Munster - 12'00 €

36,70 €
Dortmund/VRR B 12,00 €

- 0€ prnnss s N
Veoen” o€ - 365 €/ahr
* 30,42 €  eeeeeeeeeeeeeeeeeee
Hessen 0€
' ' * 78,10 €
Hille - Minden 0€

LGS DUI GV S e 3020 €

SaarbrUcken o 3767 €

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Stand August 2019

Tarifgestaltung im Kreis Unna 8
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Selbstzahler
B Freifahrer

Eigenanteile der Schuler
werden durch Dritte
Ubernommen wie z.B.
Kreis oder Land

keine
Schulwegkostenfreiheit
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FlashTicket fUr Grundschler

Grundschiler konnen bisher kein FlashTicket erwerben. Zukiinftig soll
dies mit einem Eigenanteil von Null Euro maoglich sein.

» FUr die Einbeziehung der Grundschuler in das FlashTicket soll der zu erwartende
Einnahmeausfall geschatzt werden

» An Grundschuler wurden im Bezugsjahr 7.197 SchulwegMonatsTickets ausgegeben

» Wirden diese in FlashTickets mit dem derzeit gultigen Eigenanteil umgewandelt, ergabe dies
einen fiktiven Betrag von ca. 72.000 Euro (durchschnittlicher Eigenanteil mit Beriicksichtigung
der Geschwisterkindregelung 9,96 Euro)

» Da der Eigenanteil flir Grundschtler O Euro betragen soll, wird davon nichts vereinnahmt

» Gemal Marktforschung und Erfahrungen aus bisher eingefiihrten Schilertickets ist die
Summe der Eigenanteile wesentlich hdher als die Ausgaben fir von Freifahrern selbst
bezahlten Tickets flr Fahrten auBerhalb des Schulweges (vorsichtige Schatzung: 30.000 Euro)

» Auf der anderen Seite ist damit zu rechnen, dass auch anspruchsberechtigte Grundschler,
welche keinen Antrag auf Ubernahme der Fahrkosten gestellt haben, das neue FlashTicket
wegen des Freizeitnutzens kaufen und damit Einnahmen aus Tickets fur Gelegenheitsnutzer
mindern (Schatzung 10.000 Euro)

» Prognose des Einnahmeausfalls insgesamt: 40.000 Euro pro Jahr

Tarifgestaltung im Kreis Unna 9 PROBST & CONSORTEN
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2 Vereinfachte Prognoserechnung zum Schulerticket: Fallgruppen

Erlduterungen fiir die folgenden Ubersichten:

Fallgruppe nach .
Ticketart Erlduterung

Kann von Selbstzahlern gekauft werden, erfahrt eine Preissenkung, die zu Einnahmeverlust
SchilerAbo plus fuhrt;
Das SchulerAbo plus wird in Preisstufe A weiterhin als AzubiAbo plus angeboten.

Kann durch von Selbstzahlern gekauft werden, Wechsel ins neue Schilerticket méglich,

SelEonE I e dadurch Einnahmeverlust; Ticket wird fir Azubis weiterhin angeboten

Eigenanteil der Freifahrer, bleibt auch fir das neue Schilerticket bestehen, kann noch um

FlashTicket plus 0,50 Euro erhoht werden (rechtlicher Rahmen max. 12,00 Euro)

Umwandlung in ein ganztagiges Schulerticket, ab 14 Uhr Netznutzen, wenn keine
FlashTicket (Freizeit) Schulwegnutzung faktische Preissteigerung oder Wechsel in FunTickets, wahrscheinlich sehr
preissensibel

FunTicket/FunAbo wahrscheinlich keine Veranderung
Uberwanderung maglich mit positiven (Bindungseffekt) oder auch negativen Effekten

(Kannibalisierung), Bericksichtigung aller KinderTickets abzlglich eines Anteils an
anspruchsberechtigten Grundschlern (s. vorherige Auswertung) und Selm/Werne

Tickets far
Gelegenheitsnutzer

SchulwegMonatsTicket  fur Schulen ohne FlashTicket, neues Ticket kann nicht angeboten werden, keine Anderung

Tarifgestaltung im Kreis Unna 10 PROBST & CONSORTEN
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Vorschlag 1 zur Weiterentwicklung des FlashTicket

Neben Einbezug der Grundschiler und Selbstzahler ist auch die
zeitliche und raumliche Gultigkeit zu bearbeiten.

» Einbezug der Grundschuler

» uneingeschrankte Galtigkeit im Kreis Unna

» Freizeitnutzen auBerhalb des Kreises Unna wie gehabt ab 14 Uhr

» attraktiver Preis flr Selbstzahler (s. Analysen auf den folgenden Folien)

Tarifgestaltung im Kreis Unna 11 PROBST & CONSORTEN
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2 Prognose Schilerticket Variante 1 fir 20 Euro, optimistisches Szenario

Das optimistische Szenario geht von 10% echten Neukunden und
einer Mehrnutzung bei Gelegenheitsnutzer aus.

Fallgruppe
nach Ticketart

Prognose Schiilerticket fiir 20 Euro

Einnahmen
Status Quo

: barg. | MichtWechsler |
Anteil Einnahmen meter einnahmen
Wechsler | Schiilerabo

SchillerMonats- A 56.145 € 40 % 9.832 € 100 % 60 % 33.687 € 43519 €
Ticket B 62.206 € 20 % 3.331 € 100 % 80 % 49.765 € 53.096 €
Schiiler Abo A 360.111 € 74 % 130.502 € 100 % 26 % 93.629 € 224131 €
plus B 233.147 € 74 % 52.429 € 100 % 26 % 60.618 € 113.047 €
Schiiler Abo A 51.565 € 74 % 37.318 € 100 % 26 % 13.407 € 50.725 €
plus SozialTicket g 21.962 € 74 % 9.820 € 100 % 26 % 5.710 € 15.530 €
FlashT. Freizeit 204.953 € 90 % 344.070 € 100 % 10 % 20.495 € 364.565 €
Gelegenheitsn. 170.477 € 50 % 89.501 € 105 % 50 % 85.239 € 174.739 €
Neukunden ** 0€ 10 % 23.007 € 23.007 €
sonstige *** 1.229.659 € 0 % 1.229.659 €
Summe 2.390.225 € 2.292.018 €

* bereits abzlglich 430.000 Euro Zeitkarten-Einnahmen von Azubis (gemdaBB Mafo zum Azubiticket Westfalen 2018) und Grundschdiler
** und heutige Gelegenheitsnutzer, der Parameter beschreibt die Neukunden bezogen auf SchilerAboPlus abzlglich Kannibalisierung
*** Tickets fur Schdler, die von der MaBnahme nicht beeinflusst werden. SchulwegMonatsTicket und FlashTicket plus

PROBST & CONSORTEN

Tarifgestaltung im Kreis Unna
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2 Prognose Schiilerticket Variante 1 fir 20 Euro, pessimistisches Szenario

Im ungunstigsten Fall gibt es keine Neukunden und Kannibalisierung
bei MonatsTicket- sowie Gelegenheitsnutzern.

Fallgruppe
nach Ticketart

Prognose Schiilerticket fiir 20 Euro

Einnahmen
Status Quo

: barg. | MichtWechsler |
Anteil Einnahmen meter einnahmen
Wechsler | Schiilerabo

SchillerMonats- A 56.145 € 65 % 15.976 € 100 % 20 % 11.229 € 27.205 €
Ticket B 62.206 € 50 % 8.329 € 100 % 50 % 31.103 € 39.432 €
Schiiler Abo A 360.111 € 74 % 130.502 € 100 % 26 % 93.629 € 224131 €
plus B 233.147 € 74 % 52.429 € 100 % 26 % 60.618 € 113.047 €
Schiiler Abo A 51.565 € 74 % 37.318 € 100 % 26 % 13.407 € 50.725 €
plus SozialTicket g 21.962 € 74 % 9.820 € 100 % 26 % 5.710 € 15.530 €
FlashT. Freizeit 204.953 € 40 % 152.920 € 55 % 60 % 67.634 € 220.554 €
Gelegenheitsn. 170.477 € 50 % 59.667 € 70 % 50 % 85.239 € 144.906 €
Neukunden ** 0€ 0 % 0€ 0€
sonstige *** 1.229.659 € 0 % 1.229.659 €
Summe 2.390.225 € 2.065.189 €

* bereits abzlglich 430.000 Euro Zeitkarten-Einnahmen von Azubis (gemdaBB Mafo zum Azubiticket Westfalen 2018) und Grundschdiler
** und heutige Gelegenheitsnutzer, der Parameter beschreibt die Neukunden bezogen auf SchilerAboPlus abzlglich Kannibalisierung
*** Tickets fur Schdler, die von der MaBnahme nicht beeinflusst werden. SchulwegMonatsTicket und FlashTicket plus

Tarifgestaltung im Kreis Unna 13 PROBST & CONSORTEN
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2 Prognose Schulerticket Variante 1 fr 20 Euro — Uberblick

Da innerhalb des Kreises Unna die Wegeentfernungen eher kurz sind,
bleiben auch die Risiken eines Schiiler-Abo im Rahmen.

Prognose fiir Szenario ...
Einnahmen o
Einarmen | oifferenz | Eimnahmen | oiferenz

Fallgruppe

nach Ticketart

SchilerMonatsTicket A 56.145 € 27.205 € -28.940 € 43.519 € -12.627 €
SchiulerMonatsTicket B 62.206 € 39.432 € -22.774 € 53.096 € -9.110 €
Schuler Abo plus A 360.111 € 224131 € -135.980 € 224131 € -135.980 €
Schuler Abo plus 233.147 € 113.047 € -120.100 € 113.047 € -120.100 €
Schuler Abo plus SozialT. A 51.565 € 50.725 € -840 € 50.725 € -840 €
Schiler Abo plus SozialT. 21.962 € 15.530 € -6.432 € 15.530 € -6.432 €
FlashTicket Freizeit 204.953 € 220.554 € 15.602 € 364.565 € 159.612 €
Gelegenheitsnutzer 170.477 € 144.906 € -25.572 € 174.739 € 4262 €
Neukunden 0€ 0€ 0€ 23.007 € 23.007 €
sonstige (SMT und FTp) 1.229.659 € 1.229.659 € 1.229.659 €

PROBST & CONSORTEN

Tarifgestaltung im Kreis Unna 14
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2 Prognose Schiilerticket Variante 1 fur unterschiedliche Preise

Bei hoheren Preisen fiir Selbstzahler ist die Einnahmeprognose
gunstiger, aber immer noch negativ.

Prognose der Einnahmenanderung in Euro pro Jahr

Preis fiir Selbstzahler (gerundet)
R
20 € -325.000 € -211.500 € -98.000 €
25 € -198.000 € -129.000 € -60.000 €
30 € -113.000 € -/3.500 € -34.000 €
35 € -/8.000 € -51.000 € -24.000 €

Tarifgestaltung im Kreis Unna 15 PROBST & CONSORTEN
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Vorschlag 2 zur Weiterentwicklung des FlashTicket

Zusatzlich zum ersten Vorschlag gilt das Schulerticket hier auch
uneingeschrankt fiir Schiller mit Wohnort au3erhalb des Kreises UN.

» Einbezug der Grundschuler

» uneingeschrankte Gultigkeit fur alle Schiler mit Schulort im Kreis Unna und Wohnort im
Tarifgebiet Minsterland-Ruhr-Lippe

» Freizeitnutzen auBerhalb des Kreises Unna ohne zeitliche Einschrankung
» attraktiver Preis fur Selbstzahler (s. Analysen auf den folgenden Folien)

Tarifgestaltung im Kreis Unna 16 PROBST & CONSORTEN
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2 Prognose Schulerticket Variante 2 fir 20 Euro — Uberblick

Da innerhalb des Kreises Unna die Wegeentfernungen eher kurz sind,
bleiben auch die Risiken eines Schiiler-Abo im Rahmen.

Prognose fiir Szenario ...

Fallgruppe Einnahmen o
nach Ticketart StatusQuo | Pessimistisch | optimistisch

SchiulerMonatsTicket A 63.378 € 30.710 € -32.668 € 49.125 € -14.253 €
SchiulerMonatsTicket andere 100.976 € 62.508 € -38.468 € 85.589 € -15.387 €
Schiler Abo plus A 406.502 € 253.004 € -153.498 € 253.004 € -153.498 €
Schiler Abo plus andere 422.709 € 191.844 € -230.864 € 191.844 € -230.864 €
Schiler Abo plus SozialT. A 116.120 € 72.317 € -43.803 € 72.317 € -43.803 €
Schiler Abo plus SozialT.  andere 49.188 € 23.874 € -25.314 € 23.874 € -25.314 €
FlashTicket Freizeit 204.953 € 220.554 € 15.602 € 364.565 € 159.612 €
Gelegenheitsnutzer 170.477 € 136.382 € -34.095 € 174.739 € 4.262 €
Neukunden 0€ 0€ 0€ 28.246 € 28.246 €
sonstige (SMT und FTp) 1.229.659 € 1.229.659 € 1.229.659 €

Tarifgestaltung im Kreis Unna 17 PROBST & CONSORTEN
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2 Prognose Schiilerticket Variante 2 fur unterschiedliche Preise

Bei hoheren Preisen fiir Selbstzahler ist die Einnahmeprognose
gunstiger, aber immer noch negativ.

Prognose der Einnahmenanderung in Euro pro Jahr
Preis fiir Selbstzahler (gerundet)

Mittelwert optimistisch

20 € -543.000 € -417.000 € -291.000 €
25 € -330.000 € -253.500 € -177.000 €
.................. 30 € ............................ _1 88000€ ............ _144500€ ........... _101000 €
. 35€ -131.000 € -100.500 € -70.000 €

...........................................................................................

» Fazit zum Schilerticket eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee e eeeeeeeeeeeeee e eeeeeeeee e ':

» Die Weiterentwicklung des FlashTicket zu einem attraktiven Schilerticket auch fur
Selbstzahler wird empfohlen

» Flr eine bessere Akzeptanz auch bei nicht so gutem Fahrtenangebot im Freizeitverkehr
sollte ein mdglichst niedriger Preis gewahlt werden

Tarifgestaltung im Kreis Unna 18 PROBST & CONSORTEN
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o 2, 3

Weiterentwicklung Preisniveau und 365-EUR-Tickets far
der Schilertarife Nutzenschwellen den Kreis Unna

Einflhrung

Tarifgestaltung im Kreis Unna 19 PROBST & CONSORTEN
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Vorgehensweise beim Tarifvergleich

Als Vergleich dienen Tarife der Nachbarregionen, aber auch solche mit
interessanten Besonderheiten.

» Verglichen werden Preise fur Jedermann-Vollzeit-Abo und EinzelTicket

» FUr Unna sind auch 9-Uhr-Tages-, 4er- und 10erTickets wichtig

» Bei den Vergleichstarifen sind Mehrfahrtentickets in der Regel nicht wesentlich rabattiert

» Die Vergleiche werden fir Stadtgebiete und Strecken von 14 bis 19 km Lange durchgefihrt

» Wenn eine tarifliche Besonderheit nur fir einen Teil der Vergleiche (z.B. nur flr Stadtgebiete)
von Interesse ist, wird der Tarif dennoch in alle Vergleiche einbezogen

Tarifgestaltung im Kreis Unna 20 PROBST & CONSORTEN
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Auswahl der Stadte und Regionen fiur den Tarifvergleich

Vergleichtarife mit interessanten Besonderheiten im Hinblick auf die
Aufgabenstellung fur den Kreis Unna wurden ausgewahlt.

neues im Preis gedeckeltes 9-Uhr-Abo fir das Netz mhy, v.a.

WhessielentEssy (Y1) < I Rlesy OWL far lange regionale Verbindungen interessant
Westfalentarif / Kreis Lippe  Kalletal (|)<\7\|/.L sehr gunstiges 9-Uhr-Abo fir kleine Gemeinden
Westfalentarif / Kreis Lippe ~ Detmold Det.  durch die Kommune rabattiertes Stadtbus-Ticket bieten sehr
niedrige Zeitkartenpreise bei Beibehaltung der
Westfalentarif / Kreis Lippe Lemgo Lem.  vergleichsweise teuren Einzeltickets
. Tarifzonenreform 2019, Vergleich der Preise vorher (alt) und
WS BILIBEOEITE HCRFIINIE B nachher (neu), zusatzlich subventioniertes Stadt-Tagesticket
VRR Waltrop Wal.  landlicher Raum im VRR mit Preisstufe A1
VRS Kéln K V_erglelch NRW, Beispiel fur eine lange Strecke innerhalb
einer GroBstadt
WERN N e N Tar|'freform 2015 mit hohen Einzel- und ginstigen 9-Uhr-
Preisen
Kreis Soest Soest SO Vergleich normaler Westfalentarif
Verkelrsrermindlostiegiont Kiien Wien »Wiener Modell” im Zusammenhang mit weiteren
MaBnahmen
Tarifgestaltung im Kreis Unna 21 PROBST & CONSORTEN
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3 Vorbemerkungen zu Wien: Was bedeutet ,, Wiener Modell” wirklich?

Das ,,Wiener Modell” ist ein Paket von MaBnahmen mit dem Ziel einer
lebenswerten Stadt.

Wien
1,87 Mio Einwohner

OV-bezogene Steuer 71 Mio.€ (2016): 38€/EW Bufjgef Stadt Wien
.Dienstgeberabgabe” durch Arbeitgeber zu entrichten (wien.gv.at)

stadtische Parkerlose insgesamt: adnnngs
Parkgebiih , abschluss Wien

F I 58,8 € pro Einwohner (ohne Anwohnerparken) 2016

90 bis 120 € pro Jahr und Parkberechtigung ;::Z;‘I/SVC';'; (2014),
Anwohnerparken Anwohnerparkquote: 12 kostenpflichtige Parkplatze je 100 Kennzahlen

EW = ca. 12 € pro Einwohner Anwohner-parken
EBE 105 € (erhohtes Beférderungsentgelt)

max. 726 € Verwaltungsstrafe, steigend fir
BuBgeld fiir Falschparken Wiederholungstater, ohne Abschleppkosten,
in Verbindung mit intensiven Kontrollen

Zweck: Akzeptanz der vorgenannten MalBnahmen erreichen

365-Euro-Ticket Anmerkung: Das OV-Preisniveau in Osterreich ist generell
geringer als in Deutschland

Ausbau des OV-Angebotes ebenfalls durch 0.g. MaBnahmen finanziert

Impulse RVV-Aufsichtsratsklausur 22 PROBST & CONSORTEN
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3 Preisvergleich Stadte: Abo

Die Preisstufe A im Kreis Unna ist preisgiinstig. Die noch glinstigeren
Stadtbus-Stadte konnen durchaus Nachfrageeffekte vorweisen.

Abo-Preise fiir das gesamte Stadtgebiet
(Monatspreis)

Koln T 85,10 €
.
Waltrop 70,29 €
Nirnberg T 67,50 €

Ludwigsburg e 67,25 €
B Abo normal oder premium

: ] -
Minden 58,40 € Basis-Abo wenn vorhanden

Kalletg] " 52,80 €

) Stadte im Kreis Unna ' )
Soest I 46,24 € -~ subventioniert durch die Stadt
Detmolq S 30,90 € - subventioniert durch die Stadt

....................................................

Wi EGS— 30,42 €

Lemgo PR T

....................................................

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3 Preisvergleich Stadte: Einzelfahrt

Der Gelegenheitsnutzer soll sich fiir mehrere Fahrten binden und hat
dafiir im Kreis Unna reichlich Auswahl.

Einzelticket-Preise fiir das gesamte Stadtgebiet
(gleiche Stadte wie beim Abo)

B 00 € [rrorrmrrm ittt
390 330 . &A&IE&S{&AE]Eﬁ"s'{é'dige"s.é{'
:. ........ : 3'00 =% T Neaeeaeasssssmmsssssssmmmmsssmsmmmm=———
3,00 € frrrrrrrmmrmmrr e 280 -220..: L.
: E © Soest: Preisstufe OM
200 € . X B . Einzel- und 4erTicket
W Einzelfahrt
o 4erTicket
100 € : _. 0 UN: 10erTicket, SO: PS OM
: . < gUnstigstes Tagesticket *
: "% wenn giinstiger als 2
0€ Einzelfahrten, in Soest
Wien  LIP Ml COUN - K N AerTicket Preistufe OM

........................................

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3 Preisvergleich Stadte: Einzelfahrt und Abo

Schon ab 17 EinzelTickets lohnt sich das Abo. Gegeniiber dem
10erTicket erst ab 24 Fahrten pro Monat.

Abo- und Einzelticket-Preise fiir Stadtgebiete
(Abo-Preise pro Monat)

3,40 €
320€ S A Eeidet .
3,00 17 i 20 o

N N daaaaet D N

N

.FB 2,80 €  rmemmremmmemememmeeenenenees o

t ' Lemgo und Detmold [

L D e e € SR

o 2,60€ N 30

5 Y PS Ader *-._ ® ® o .7

= NPT PP v

v 2,40 € ® 20 o

e . ... .

® 220¢ i Wien ¢ P24 Lo s T i ;

S ; e =’ PS A 10er | Das AboFIoL\rlt sich ab i
200€ @ <TTTTSE ‘ SO oranrten
1,80 €
20 € 30 € 40 € 50 € 60 € 70 € 80 € 90 € 100 €
Monatspreis Abo
Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3 Preisvergleich Stadte: 9 Uhr Abo

Die Attraktivitat von Zeitkarten zur Bindung von Gelegenheitsnutzern
kann durch 9 Uhr-Angebote nochmals gesteigert werden.

Abo-Preise fiir Stadt-Preisstufen
(Abo-Preise pro Monat)

KélIn I 61,40 €

Waltrop normales Abo
NUMberg  p— 37,90 € = 9 UhrAe
Ludwigsburg (alt) s 53,83 € oo ‘
Minden s 29,00 € _______ neueSCItyLlfeAbo ...... ;
LUdWigsburg (Neu)  p— 42,92 € | mittlerweile auf alle kleineren Gemeinden |
Kalletal oy 24,50 € ~anill e fenestiope ausgenenet
UNNa s 43,20 € | ., zusatzlich 60plus Abo fir 28,90
SOES!  — 40,80 € subventioniert durch die Stadt |
Detmold T bventioniert durch die Stadt
Lemgo T subventioniert durch die Stadt &

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3

Preisvergleich Region: Abo
Das Abo in Preisstufe B ist im Vergleich sehr glinstig.
Stuttgart ist z.B. auch nach Tarifzonenreform viel teurer.

Abo-Preise fiir ahnlich lange Strecken
(in Klammern Entfernung in km)

Stuttgart - Leonberg (18,7) alt 143,00 €
Stuttgart - Leonberg (18,7) neu 115,20 €
Braunschweig - Bornum (16) 112,60 €
Hamm - Werne (15,2) 10480€ - Preisstufe 3M: :
Waltrop-Recklinghausen (15,7) 98,20 € - obereReferenzfurPre|sstufeB ..... :
Nirnberg-Lauf/P. (15) 97,40 €
Bielefeld - Herford (17) 92,80 €
Paderborn - Altenbeken (17) 90,70 €
K6In - Linder Kreuz (16,6) 8510€ {7 G
Unna - Werne (16,4) 79,60 € & T
Soest - Delecke (14,5) 7800€ .7 Preisstufe 2M:
Hannover-Frielingen (18,6) 77.40€ | untereReferen fir Preisstufe
Wien - Lanzendorf (13,9) 51,67 €
Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3 Preisvergleich Region: Einzelfahrt

Das EinzelTicket ist im Kreis Unna relativ teuer, mit TaTi wird es
deutlich billiger.

Einzelticket-Preise fiir dhnlich lange Strecken
(gleiche Strecken wie beim Abo)

6,00
5,60 5,60
5,30
4,10 4,20 420 I I
M Einzelpreis
o der
© 10er
o gunstlgstes Tagestlcket ’
* wenn gunst|gera|52
Einzelfahrten

S(n) Wlen: 3 OWL VRR

0000000

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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3 Preisvergleich Region: 9 Uhr Abo

(in Klammern Entfernung in km, Preise pro Monat)

Stuttgart - Leonberg (18,7) alt
Stuttgart - Leonberg (18,7) neu
Hamm - Werne (15,2
Waltrop-Recklinghausen (15,7
Ndrnberg-Lauf/P. (15

Hille Hartum - Libbecke (16,6
Paderborn - Altenbeken (17

S— N N N N SN

Ko6In - Linder Kreuz (16,6

C
>
S
Y
1
@
-
S
™
=
S
£

Soest - Delecke (14,5

S~— N

Wien - Lanzendorf (13,9

0€ 30 € 60 € 90 €

Abo-Preise fiir ahnlich lange Strecken

Ebenso wie bei den Vollzeit-Tickets ist das 9 Uhr Abo in Preisstufe B
vergleichsweise glinstig.

normales Abo
B 9 Uhr Abo
B Senioren-Abo

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Tarifdatenbank, Preisstand 2019
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Fazit zu Preisniveau und Nutzenschwellen

Mit weiteren Preissenkungen ohne flankierende MaBBnahmen sind
voraussichtlich nicht sehr viele Wechsler vom MIV erreichbar.

» Das Preisniveau der Einzeltickets ist recht hoch, daflr gibt es attraktive Bindungsprodukte
» Das Preisniveau der Zeitkarten ist glinstig und bietet Anreize zu Bindung und Mehrnutzung

» Es gibt ein sehr glinstiges Sozialticket, SeniorenTickets, attraktive Angebote fir Schiler,
womit die meisten preissensiblen Nutzergruppen bereits abgedeckt sind

» Insgesamt ist das Preisniveau damit glinstig und das Tarifgeflige stimmig

» Weitere Potenziale durfte es vor allem im Nahbereich geben mit vsl. nur geringem
Wechselpotenzial vom motorisierten Individualverkehr

» Beim Pendlerverkehr Uber weitere Strecken ist nur eine geringe Wechselbereitschaft zu
erwarten

» Zusatzliche Finanzmittel werden im Falle einer Verkehrswende zur Finanzierung zusatzlicher
Verkehrsangebote bendtigt

» Als mogliche flankierende MaBBnahme die gleichzeitig zur Finanzierung beitragt, wirde sich
eine intensivere Parkraumbewirtschaftung anbieten

Tarifgestaltung im Kreis Unna 30 PROBST & CONSORTEN
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o 2, 3 4

Weiterentwicklung Preisniveau und 365-EUR-Tickets fiir

Einflhrung der Schlertarife Nutzenschwellen den Kreis Unna

Tarifgestaltung im Kreis Unna 31 PROBST & CONSORTEN
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4  Grundsatzliches zum 365-Euro-Ticket

» ., 365-Euro-Ticket” ist ein Arbeitstitel fir das Vorhaben, Angebote sehr glnstiger Zeittickets
zu prufen, nicht der Name eines zuklinftigen Angebotes

» Geprift werden Ticketangebote im Abo mit Gultigkeit fir den gesamten Kreis Unna
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4 Gestaltungsmdglichen — Grundszenarien 365-EUR-Ticket

Die Einflihrung eines 365-EUR-Tickets hat Auswirkungen auf das
gesamte Preisgefiige in Abhangigkeit der konkreten Ausgestaltung.

Einflihrung 365-EUR-Ticket

4 Szenario 1:

365-EUR-Ticket ohne Ausschlusszeit

mit kreisweiter Gultigkeit, deutliche
Preisspreizung zum Ubrigen

~

( R

Szenario 2:
Preisabsenkung Gesamtsortiment
Vereinfachung Tarifangebot: A+B =
Preisstufe UN (kreisweit), nur im

( )

Szenario 3:
365-EUR-Ticket als 8-Uhr-Variante
kreisweit im Abonnement erhaltlich

Sortiment, v. a. Bartarif, nur im Abonnement erhaltlich

Abonnement erhaltlich

\_ J L J .

Wirkung:

Kunden aus Abo-Produkten,
welche heute teurer sind,
wandern vollstandig ins 365-EUR-
Angebot, Ubrige Kunden in
Abhangigkeit der Veranderung
des Preisverhaltnisses,
Wechselwirkungen Sozialticket

Wirkung:

Kunden andern nicht
Produktwahlverhalten
Nachfragewachstum durch
Preisabsenkung
Wechselwirkungen Sozialticket

Wirkung:
Uberschaubare Nutzerwanderung
vom Vollzeitabo
Wanderungen von TaTi in das
365-EUR-Angebot
Wechselwirkungen Sozialticket

PROBST & CONSORTEN

MARKETING-BERATUNG
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Preisbildung — Offene Diskussionpunkte

Als Ausgangspunkt der Simulation wurden die Szenarien mit
Initialpreisen versehen, weitere Einfllisse missen diskutiert werden.

» Diskussionspunkte:

» Umgang mit dem SozialTicket: Wie k&dnnen Landeszuschlsse erhalten werden?

» Umgang mit Tickets, welche zum Teil von Dritten finanziert werden, z.B. JobTicket, SchulwegTicket

» Ausgestaltung 365-EUR-Ticket: Ausgangspunkt Abo-Monatskarte (persdnlich, ohne Zusatzleistungen,
Abo d.h. keine Selektivhutzung maglich)

» Stlckelungsgefahr bei kreistiberschreitenden Fahren?

» Wechselwirkungen AzubiTicket Westfalen

» Das Sozialticket kostet in Preisstufe A derzeit weniger als 365 Euro pro Jahr (namlich 245,40) und in
Preisstufe B nur wenig mehr (397,20)
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4 Parameter und Vorgehen Simulation — Berechnungsprinzip

Die Simulation erfolgt 2-stufig: Neben der Wanderung zwischen
Produkten wirkt die Preissenkung auf die Nachfrage.

_ Bisheriges Verbleiber iim
Preisverhaltnis zum Altorodukt
ABO £

Falls vorher
Wechselpotenzial Barzeitkarte: zzgl.
in % ~Mehrnutzungs- und

Ermittiung neues Kundenbindungseffekt”

Preisverhaltnis zum Wanderung ins ABO
ABO

Wanderungseffekte

Reaktion auf

Preisveranderung Preisveranderung: Zusatzliche
(Ausmal3 Preissenkung) Mehrnutzungs- bzw. Nachfrage
Neukundeneffekt

Preisreaktion
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Parameter und Vorgehen Simulation — Parameter

Hinsichtlich der Abo-Verweigerer, dem Kundenbindungseffekt sowie
den Preisreaktionen verwenden wir folgende Parameter:

Mehrnutzung und Kundenbindung
bisheriger Barzeitkartennutzer 12

_ _ _ (Kaufhaufigkeit Barzeitkartennutzer sowie
Sl o0 02 el Bindungseffekt durch Vertragswirkung)

<0,1..-0,1 0 Bindungsverweigerer (,Kunden,
welche keinen Abo-Vertrag 20 %
<0,3..0.1 -0.1 unterschreiben wiirden”)
<05..0,3 -0,3 Wanderer von Vollzeitangeboten in
9-Uhr-Angebote bei Preisspreizung 10 %
<08..0,5 -0,5 (Maximalwert - bei vergleichbaren
MaBnahmen geringerer Effekt)
>=0,8 -0,7

Wanderungseffekte Uberfiihrung
9-Uhr-Abo zu 8-Uhr-Abo (Abschatzung P&C)

................................................................................

Starke Preisreaktion bei extremer Preiserh6hung,

: i £ = -Ti 9
; geringere bei Preissenkung, keine Reaktion bei : > Einzel-, 4er- und 10er-Tickets 7 %
i geringen Preisveranderungen (basierend auf Werten P TagesTickets (Vollzeit) 33 %
' aus der Literatur und Projekterfahrung P&C) ,
» Abo-Monatsticket PS B 20 %
rfgestatung im KresUnna % PROBST = CONSORTEN
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4

Einnahmenbasis Status quo — Binnenverkehr Kreis Unna

Ein Grof3teil der Einnahmen wird in Preisstufe A generiert — knapp

90% in den Preisstufen A und B.

Einnahmen nach Preisstufen - Prognose Tarifjahr 2019/20
(bezogen auf Einnahmen im Binnenverkehr des Kreises Unna in den Preisstufen A, B, 2M, 3M)

5
146
4
o
D)
Ll
e
s 3 0,51
<
[
(D]
£ 2
©
[
<
o 0,31
1
0,88 055 oo
0 41
A B M 3V

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Vertriebsdaten VKU 2018
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SchlerTickets

B SozialTicket
60plusAbo
Abo / 9Uhr Abo / JobT
WT und MT

B Tageskarten
der/10er-Karten
Einzelkarten
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4 Ergebnisindikation — Auswirkung der unterschiedlichen Szenarien

Sollte das 365-EUR-Ticket ohne zeitliche Einschrankung angeboten
werden, liegen die jahrlichen Mindereinnahmen bei 2,6 bis 4,1 Mio. €.

Einnahmen je Szenario - Prognose Tarifjahr 2019/20
(bezogen auf Einnahmen im Binnenverkehr des Kreises Unna in den Preisstufen A, B, 2M, 3M)

10
P § vo0,30
2,6
8
o~ 4,1
D .............
L
o)
s 6
£
% 9'7 9,4
£ 4
S 7.1
c
= 5,6
2
[ Mindereinnahmen
0 Einnahmen Szenario
Status Quo Szenario 1 Szenario 2 Szenario 3

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Vertriebsdaten VKU 2018
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4

Ergebnisindikation — Auswirkung der unterschiedlichen Szenarien

Sollte das 365-EUR-Ticket ohne zeitliche Einschrankung angeboten
werden, liegen die jahrlichen Mindereinnahmen bei 2,6 bis 4,1 Mio. €.

Einnahmenstruktur je Szenario - Prognose Tarifjahr 2019/20
(bezogen auf Einnahmen im Binnenverkehr des Kreises Unna in den Preisstufen A, B, 2M, 3M)

10 9,7 7.1 |-27 % 5,6 |-43 % 9,4 | -3 % Summe in Mio. EUR und Veranderung

2,4

6 2,7
1,3

4
1,5

2,4

Einnahmen in Mio. EUR

1,1
S e omm
. 1> 0.8 0.9 1.4
Status Quo Szenario 1 Szenario 2 Szenario 3

Quelle: PROBST & CONSORTEN MARKETING-BERATUNG, Vertriebsdaten VKU 2018
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SchilerTickets

B SozialTicket
60plusAbo
Abo / 9Uhr Abo / JobT
WT und MT

B Tageskarten
4der/10er-Karten
Einzelkarten
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4 Erste Ergebnisindikation — Auswirkung der unterschiedlichen Szenarien

Neben der Veranderung der Einnahmen, bewirken 365-EUR-Tickets
auch Impulse auf die Beforderungsmengen.

Position Status Quo

Einnahmen 9.699 Tsd. € 7.077 Tsd. € 5.576 Tsd. € 9.439 Tsd. €
Fahrten 8.627 Tsd. 11.176 Tsd. 9.161 Tsd. 9.138 Tsd.
delta

. -2.621Tsd. € -27,0% -4.123Tsd. € -425% -2597Tsd. € 2,7 %
Einnahmen

delta Fahrten 2.548 Tsd. 29,5 % 533 Tsd. 6,2 % 511 Tsd. 5,9 %
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Gesamteinschatzung

Sinnvoll ist die Weiterentwicklung der Schiilertarife — bei sicherer
Finanzierung ist das 365-EUR-Tickets ab 8 Uhr empfehlenswert.

» Schiilerticket
» Die Weiterentwicklung des FlashTicket zu einem attraktiven Schulerticket auch ftr
Selbstzahler wird empfohlen

» Flr eine bessere Akzeptanz auch bei nicht so gutem Fahrtenangebot im Freizeitverkehr
sollte ein moglichst niedriger Preis gewahlt werden

» 365-EUR-Ticket
» Um neuen Kundengruppen einen maglichst dauerhaften einfachen Zugang zum OPNV
zuU bieten, ist es sinnvoll, Zeittickets mit Ausschluss der morgendlichen
Hauptverkehrszeit (8 Uhr Ticket) besonders glinstig anzubieten
» Eine Absenkung auf 365 Euro ist nur dann sinnvoll, wenn die dafir notwendigen Mittel
vorhanden sind oder durch flankierende MaBnahmen gewonnen werden
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